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Smart'Start  
 

Il s'agit d'initiation. Ce programme regroupe un ensemble de 

thématiques de base essentielles pour les débutants et les 

promoteurs. Les thématiques de l'entrepreneuriat sont au 

cœur de ce programme au bonheur des futurs entrepreneurs. 

Des thématiques transversales sont aussi abordées pour tous 

les curieux et passionnés. 

 

Perfectionnement 
 

La formation de perfectionnement répond aux besoins de 

formation des professionnels en activité et propose des 

formations reconnues et de qualité. De plus, elle propose, 

d’une part, des programmes pour les passionnés qui 

souhaitent apprendre des techniques de professionnels; 

d’autre part, elle permet aux curieux de passer un moment 

agréable tout en découvrant des trucs et astuces de pro. 

Professionnels comme Passionnés ou Curieux, nos 

formations sont conçues pour vous permettre de vous 

perfectionner et de développer vos compétences. 
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SeminarsWorld® 
 

Nos programmes en SeminarsWorld® offre une expérience 

hautement interactive en groupe avec des pairs et des 

instructeurs experts, et sur des sujets spécifiques. Organisés 

en inter-entreprises en ligne et en présentiel, ces programmes 

vous offrent l'opportunité d'un apprentissage riche en 

informations conçus pour augmenter votre carrière. 

Bénéficiez de l'expertise et des outils, modèles et tactiques 

pour affiner vos compétences, développer votre expertise et 

mener à bien vos projets. 
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Des formations à la carte pour porteurs de projets, starters et entrepreneurs 
 

》Marketing et communication 
 

○ Business Model Canvas: 
Une méthode efficace pour structurer vos projets d'entreprise 
Ce modèle, le plus utilisé aujourd’hui pour étudier le modèle économique d'une entreprise, a permis à des milliers 
d'entrepreneurs de développer leurs projets. 

 

○ Entrepreneuriat durable et transition écologique: 
Entreprendre en respectant la planète, c'est possible ! 
À l'aide d'un BMC circulaire et d'une méthodologie typiquement expérientielle, découvrez les concepts de durabilité 
et de «RSE» en les appliquant à vos projets. 
 

○ Étude de marché: 
Anticipez l'évolution de votre marché grâce à une bonne étude de marché 
Vous découvrirez les meilleures techniques pour bien réaliser votre étude de marché afin de rester connecté au 
marché, en affinant au mieux vos stratégies de positionnement concurrentiel, de ciblage, de segmentation ou de 
croissance. 
 

○ Se différencier sur le marché: 
Créez votre proposition de vente unique et mettez hors-jeu vos concurrents 
Avec la digitalisation, découvrez les meilleures techniques pour vous démarquer, faire une impression durable et 
réussir votre positionnement. 

 

○ Stratégie de communication générale: 
Choisissez les bons canaux pour faire la promotion de votre entreprise 
Découvrez les clés d’une stratégie de communication efficace et bien organisée pour mieux communiquer autour 
de vos projets. 
 

》 Aspects commerciaux 
 

○ Techniques de prospection: 

Devenez un expert en la matière ! 
Apprenez les techniques qui vous permettent d'agir proactivement pour attirer les clients, de prospecter et 
d'assurer la sécurité économique de votre entreprise. 
 

○ Techniques de vente: 
Maîtrisez l'argumentaire de vente 
Apprenez comment mener un entretien de vente en appliquant de manière structurée les règles incontournables 
de la communication commerciale. Maîtrisez les méthodes de vente qui font réellement vendre. 

 

○ E-commerce: 
La vente en ligne à l'heure du règne des algorithmes 
Découvrez, au-delà de toutes les légendes du  net, le fonctionnement réel du commerce en ligne ainsi que les 
compétences nécessaires à sa gestion, à sa promotion, et à son développement. 
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》 Numérique et réseaux sociaux 
 

○ Digital marketing: 
Optimisez vos outils de marketing numérique 
Apprenez de nouvelles manières de vendre, comment adapter votre communication aux différents canaux 
numériques et aux attentes des internautes. 

 

○ Référencement sur le net: 

Sur Google, votre site n'existe que si on peut le trouver facilement 
Être visible sur Google est devenu un impératif dans de nombreux domaines d'activités. Mais avoir un site ne suffit 
plus, il faut que votre site soit correctement référencé. Google propose un outil publicitaire de ciblage par mots-
clés très efficace. Découvrez comment vous en servir, suivre l'activité de vos concurrents et devenir une référence 
dans votre secteur. 

 

○ Communication écrite sur les réseaux sociaux: 
Développez un style d'écriture efficace et attractif sur les réseaux sociaux 

 

○ Visibilité sur Facebook: 

Les bases de l'algorithme de Facebook 
Découvrez le fonctionnement de Facebook et en particulier de son algorithme, ainsi que les bases de Business 
Manager, l'outil publicitaire de Facebook. 

 

○ Visibilité sur LinkedIn: 
Développez votre présence sur LinkedIn et élargissez votre réseau professionnel 
Découvrez les clés de fonctionnement de ce  réseau social professionnel, un canal incontournable pour réseauter 
professionnellement, trouver des collaborateurs de qualité ou mettre en avant son entreprise. 

 

○ Visibilité sur Instagram: 
Instagram, un allié de votre présence en ligne 
Découvrez ce que cette plateforme en plein boom peut apporter à votre communication. 

 

○ Excel : un outil d'analyse et de pilotage de votre activité: 
Découvrez les rouages de ce logiciel incontournable 
Partez à la découverte des grands principes d'un outil extraordinaire, EXCEL, que vous pouvez utiliser efficacement 
en business : isolement d'hypothèses, scalabilité, hardcoding, communication,... 
Des parcours plus  approfondis menant à la certification d'expertise Excel sont disponibles. 

 

》Finance et législation 
 

○ Habitudes et attitudes financières: 
Décodez vos comportements pour améliorer vos choix financiers 
Venez explorer les différentes habitudes et attitudes face à l’argent, découvrir quelles sont vos habitudes 
dominantes et comment utiliser cette palette d’habitudes et attitudes pour servir au mieux votre activité 
professionnelle. 
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○ Aspects financiers et administratifs de la petite entreprise:   
Ne soyez pas pris au dépourvu 
Découvrez quels sont tous les aspects financiers liés à l'entrepreneuriat et comment comprendre les données 
financières et tirer meilleure partie de ses projets d'entreprise. 

 

○ Les bases de la comptabilité: 

Les notions clés pour faire votre comptabilité ou pour mieux dialoguer avec votre 
comptable 
» Apprenez les obligations comptables selon le statut de votre entreprise, votre domaine d'activités, le référentiel 
juridique et communautaire, ainsi que la philosophie générale de la comptabilité. 
 
» Découvrez ensuite les principales notions comptables : bilan vs. compte de résultat, actif/passif, charges/produits, 
amortissement, bénéfice, les logiciels comptables,... 
 

》 Développement personnel 
 

○ Lever les freins à l'entrepreneuriat:  
Démystifiez vos peurs et lancez votre projet 
Ce cours vous permettra d'identifier vos forces et vos faiblesses face au métier d’entrepreneur, vos talents, vos 
motivations, vos freins, vos croyances, ... de définir les actions concrètes pour passer outre les freins et de vous 
lancer. 
 

○ La motivation, clé du succès: 

Trouvez ce qui vous anime 
Découvrez le Golden Circle de Simon Sinek utilisé, en se concentrant sur le Why - le Pourquoi, et repartez avec les 
valeurs qui sont importantes pour vous, celles qui le sont pour votre projet, et avec une manière de communiquer 
percutante pour vos potentiels clients. 

 

○ Le pouvoir des routines: 
Atteindre ses objectifs en mettant en place de nouvelles habitudes 
Cet atelier vous permet de comprendre les 3 grands facteurs qui influencent tout comportement humain, et 
d'apprendre à former des habitudes en fonction de vos objectifs pour réussir vos projets. 

 

○ Time management: 
Optimisez votre temps ! 
Vous découvrirez comment faire le tri parmi toutes les "priorités" urgentes, et apprendrez à vous exprimer de 
manière assertive et à réaliser ainsi plus de tâches en moins de temps. 

 

○ Stress management: 
La zénitude au service de votre entreprise 
Dans cet atelier vous apprendrez à utiliser différents outils de gestion de stress, et vous saurez faire face 
efficacement aux différents  challenges quotidiens de gestion. 
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NOS ATELIERS  
Sprint Intra 
 
Des sessions de perfectionnement à la carte, avec des méthodes innovantes, pour les 
professionnels en activité 
 

》 Collaboratif & innovation 
 

○ Innover grâce au Design Thinking avec le format Design Sprint 
 
○ Lean Startup pour accélérer les projets innovants 

 
○ Initiation au travail collaboratif: Mieux collaborer et communiquer 
 
○ La prise de parole en public: utilisez la méthode TED pour convaincre 

 
○ Atelier Design Sprint Stratégie & Décision 
 

POUR NOS ATELIERS DE PERFECTIONNEMENT ET NOS 

SEMINARSWORLD, CONSULTEZ NOTRE CATALOGUE OU VISITEZ 

NOTRE SITE : www.gdsafrique.com 

 

Contact : +226 60 00 21 01  

contact.gdsafrique@gmail.com   
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